
Atelier 2:  

Quelle valorisation et quel soutien aux entreprises pour 
l'innovation, le développement et l'export de produits de 

biocontrôle? 

 

 
 



Quelle valorisation pour les produits de Biocontrôle?  

 
 

Travailler sur la demande 
• Différentier et valoriser les produits finis issus de la Protection Intégrée 
• Définir des indicateurs tangibles pour cette valorisation (ex: résidus) 
 
Faire évoluer les freins de la distribution:  
• Remettre en cause le principe de précaution, frein à l’innovation 
• Amorcer la transformation de la distribution via une subvention des produits de 

Biocontrôle 
 
Travailler ensemble 
• Créer à plusieurs entreprises, des « sociétés de services » (produits + services) pour 

offrir des solutions aux agriculteurs. S’inscrire ainsi dans une approche globale et par 
uniquement une question « problème / solution ».  

• Inclure des nouveaux acteurs dans la réflexion, comme des industriels du traitement 
de l’eau qui peuvent souhaiter éviter d’avoir à traiter certaines molécules dans l’eau 

 
Travailler sur l’évaluation des produits 
• Travailler en local pour l’évaluation réglementaire 
• Revoir la notion d’efficacité en incluant les bénéfices « collatéraux » des produits de 

biocontrôle 

 
 
 



Quelles modalités de financement pour les nombreuses 
entreprises du secteur du biocontrôle ? 

 
 

Financer les travaux de R&D 
• Augmenter les subventions des emplois ou des travaux sur la recherche au sein des 

entreprises 
• Financer la partie développement expérimental sur les tests locaux des produits de 

Biocontrôle 
• Ouvrir les projets types Appel à Manifestation d’Intérêt Grandes Cultures à d’autres 

cultures et à d’autres produits proches de l’AMM 
 

Subventionner l’utilisation des produits de Biocontrôle 
• Sur les budgets Ecophyto, faire revenir l’argent à la parcelle, en subventionnant 

l’utilisation de produits de Biocontrôle (au niveau agriculteur ou distributeur) 
 

 
 
 



Comment conquérir le marché européen des produits de 
biocontrôle ? 

 
 

Profiter des services existants 
• Inclure les entreprises du Biocontrôle dans les missions économiques pour vendre du 

savoir-faire et évaluer les marchés 
• Faire la promotion des services de l’état comme UbiFrance 

 
Aider à faire venir les investisseurs étrangers 
• Ne pas faire fuir l’investissement étranger 
• Ne pas véhiculer de mauvaise idée sur l’investissement des grands groupes étrangers 

en France, si cela rapporte des usines et des emplois 
 
 

 
 
 


